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EKONOMICKE STAVBY

program: UVER NA POZEMOK

Program UVER NA POZEMOK umoziiuje klientom kupit’ pozemok, pokojne postavit’
dom, prest'ahovat’ sa a predajom bytu zaplatit’ Gver na pozemok.

Na Slovensku su k financovaniu pozemku
Casto vyuZivané samostatné hypotekarne
uvery. Tento postup vSak v sebe skryva
znacné riziko, preto ho v ES
nedoporucujeme. Pokial pre nakup svojho
pozemku vyuzijete niektoru z ponuk
hypotekarnych bank, potom banka v
pripade Uveru na pozemok zapiSe svoje
zastavné pravo. Nasledne potom pri rieSeni
uveru na stavbu domu ste obmedzovani na
jednanie iba s bankou, ktora uver poskytla.
Nemédzete vyuZit napriklad vyhodnu
ponuku inej banky. Takyto postup je teda
chybny. Pri rieSeni Vasho financovania
musime vzdy postupovat obozretne s
dérazom na vyborny celkovy vysledok.
Pozemok teda najprv zafinancujeme
pomocou programu UVER NA POZEMOK
bez zastavy na nehnutefnost’ niektorou
bankou. Hypotekarny uver potom budeme
vybavovat pre celok, ktorym bude dom aj
pozemok v jednej hypotéke. Vyberat
budeme tu najlepSiu zo vSetkych variant,
ktoré trh ponuka. Vysledkom bude opat
nizSia splatka a tym znacna uspora Vasich
financii.

Rychlost

Hlavnou prednostou tohoto programu je
rychlost vybavenia. Uvedomujeme si, Ze pri
nakupe dobrého pozemku je ¢asto nutné
postupovat rychlo. Vytvorili sme preto
produkt, kde schvalenie uveru netrva dlhSie
ako 21 dni, €o je urcite skvely parameter.
Klient ES pri nakupe pozemku méze jednat
z pozicie ,rychleho zaplatenia®, a to je iste
v obchode silny argument.

Ziadny rugitel

Druhym doélezitym parametrom bolo
ruenie za uver. Hladali sme rieSenie, kde
nebudete potrebovat ziadnych rugitelov. Pri
programe UVER NA POZEMOK
nepotrebujete rucitefov, ani ruenie
nehnutelnostou. Cela priprava Uveru je
administrativne jednoducha a rychla.

Ziadne poplatky

Urcite Vas potesi, ze klienti ES su pri tomto
uvere oslobodeni od poplatkov za
vybavenie uveru.

Priklady vyuzitia

1. NajCastejSie tento produkt vyuzivaju
prave klienti, ktori vlastnia byt, ktorého
predajom neskér zaplatia pozemok. Takyto
klient ziska dostatok ¢asu na vyhodny
predaj bytu.

2. Druhou skupinou klientov, ktory program
vyuZzivaju, su klienti bez prostriedkov na
nakup pozemku, ktoru cenu pozemku
neskoér splacaju spolo¢ne s domom
hypotekarnym uverom (najCastejSie
MLADA RODINA).Tito klienti kupia
pozemok prostrednictvom UVERU NA
POZEMOK. Pri vybavovani uveru na dom
je potom hypotekarny uver zvyseny o cenu
za pozemok. Hypotéka tak neskér nahradi
na zadiatku vyuzity UVER NA POZEMOK.
Tento postup prinasa vyraznu usporu oproti
variante, pri ktorej sa nakup pozemku od
zaciatku pripravuje hypotekarnym uverom.



